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Programa de Accions Formativas para a Mellora

Empresarial.

Apuntate!

IM | Lllh

CONCELLO DE
SANTIAGO

Se eres un profesional de calquera sector economico e buscas adquirir novos conecementos no campo
empresarial, asi como realizar plans de mellora nos teus negocios

En que consiste?

Tratase dun Ciclo de Actividades de Formacion, que combina formato online e presencial, organizado polo
Concello de Santiago para promover a mellora empresarial e a dinamizacion da actividade economica da zona

Que inclue?

106 359 Horas

Ciclo de Accions Formativas Actividades en total

Boas practicas en materia de conciliacion (5 Activ. - 15h)

Do 26/09 ao 14/10

Xestion da innovacion e transferencia tecnoloxica (6 Activ. - 20h)
Do 26/09 ao 07/10

Economia circular: oportunidades de negocio e aforros para a
empresa (7 Activ. - 28h)

Do 03/10 ao 31/10

Dixitalizacion (10 Activ. - 41h)

Do 03/10 ao 04/11

Aplicacion dos ODS na empresa (4 Activ. - 15h)

Do 10/10 ao 21/10

lgualdade, liderado, xestion de equipos e de conflitos con
perspectiva de xénero (8 Activ. - 25h)

Do 17/10 ao 22/11

Axudas e Subvencions. Os fondos Next Generation (7 Activ. - 17h)
Do 17/10 ao 28/10

Boletin de Noticias

Participacion en Foros Tematicos

Formulario de inscricion:
https://forms.gle/L2RAWh)dE9SrFTfy7

Formacion Gratuita

Reserva a tila praza!
Data limite: 23/09

Financiamento: financiacion tradicional e novas formas de
financiamento (9 Activ. - 33h)

Do 17/10 ao 11/11

Ferramentas de xestion empresarial (10 Activ. - 39h)

Do 17/10 ao 25/11

Comercializacion (15 Activ. - 51h)

Do 24/10 ao 30/11

Contabilidade para PEMES e MICROPEMES (10 Activ. - 27h)
Do 31/10 ao 25/11

A reforma laboral e as stas implicacions (8 Activ. - 22h)

Do 07/11 a0 30/11

Innovacion en comercializacion de produtos e servizos culturais
(7 Activ. - 26h)

Do 14/11 a0 30/11

Acceso a Plataforma Formativa

Titorias Individualizadas
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https:/ /forms.gle/L2RAwWh]dEQSTIFTfy7

Formacions:

Os fondos Next Generation 19, 20 e 28 de Outubro

Accions Formativas

Xestion de Subvencions, Tramitacion e control - Teleformacion
- Familiarizacion coa tramitacion das subvencions e axudas conforme a normativa vixente,

) » = D - 19 de Outubro
conecer 0S procedementos de concesion e xestion das subvencions e o0 analise dos de 18h a 21h
procedementos de solicitude, reintegro e control das mesmas.

Normativa basica de subvencions e alcance das bases reguladoras - Autoformacion
- Conecemento das principais normas de aplicacion no ambito estatal (LGS e RGS) e autonomico
(LSG e Decreto 11/2009) e analise do contido obrigatorio que recollen as bases reguladoras de
todas as subvencions.
O proceso de concesion das subvencions e axudas - Autoformacion
- Conecemento dos principais procedementos: concorrencia competitiva e concesion directa.
Procedemento Sancionador das subvencions - Autoformacion
- Conecemento das infraccions e sancions administrativas en materia de subvencions, no marco
de procedemento administrativo comun (réxime xuridico das subvencions).
Pilulas Formativas
Os fondos Next Generation: Oportunidades - Teleformacion

20 de Outubro

- Conecemento en profundidade do funcionamento e contidos dos Fondos Europeos, asi como das
linas de actuacion que suponen oportunidades para empresas do territorio. de 18h a 20h
Next Generation EU: A que fondos podo optar como PEME? - Autoformacion

- Conecemento das linas de financiamento dos fondos, identificacion de aquelas as que se pode

optar como PEME, requisitos e tramites de solicitude.

Encontro Informal 28 de Outubro

Mastermind group sobre: Axudas, Subvencions e 4o 18h a 21h
Fondos Next Generation - Presencial

17 h
en total
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Formulario
de Inscricion

https:/ /forms.gle/L2RAWhJdE9SIFTfy7

Formacion:
Xoves 13 de Qutubro

Accions Formativas

Os ODS e as oportunidades para a empresa - Autoformacion
- Profundizacion nos 17 obxectivos de Desenvolvemento Sustentable e na Axenda
2030, e analise das oportunidades que presentan dende o ambito empresarial.

A integracion dos ODS na estratexia empresarial - Teleformacion
- Analise de como implantar os ODS na estratexia empresarial a traves dunha
metodoloxia, e a sua integracion nas distintas areas da empresa.

Guia de boas practicas para a integracion dos ODS na xestion empresarial -
Autoformacion

- Analise da integracion dos ODS dende casos de éxito nas organizacions,
establecemento de boas practicas para a sua implantacion na empresa.

Os ODS como factor diferencial no Turismo Sustentable - Autoformacion
- Integracion dos ODS a través do Triple Balance na creacion de experiencias
turisticas sustentables.

h

15 h
en total
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13 de Outubro
de 18h a 21h
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A reforma laboral de Inscricion Ay
P . . . - https:/ /forms.gle/L2RAWhJdE9SIFTfy7
e as suas implicacions
¢~ Formacions: Os Luns do
na xestion de persoal 730 28 + Martes 29 de

Novembro

Formulario

Accions Formativas

Os antecedentes e principais cambios da reforma laboral - Autoformacion
- O novo escenario en canto a modalidades de contratacion, negociacion colectiva, medidas de
flexibilidade e outras medidas.

A extincion do contrato de traballo tras a reforma laboral - Teleformacion
- Profundizacion no concepto do proceso contable, identificacion e traducion dos feitos contables, 7 de Novembro

analise do libro diario, do libro maior, axustes a fin de exercicio para a preparacion dos estados de18ha21h
financeiros.

A representacion das persoas traballadoras tras a reforma laboral - Autoformacion
- Os distintos tipos de representacion laboral, os dereitos e as garantias dos traballadores.

A administracion salarial dentro do marco da reforma laboral - Teleformacion
- Profundizacion e conecemento das distintas percepcions salariais, percepcions non salariais,
deduccions, bases de cotizacion e aportacions a IRPF.

21 de Novembro
de 17h a 21h

O cumprimento normativo das empresas enmarcado na reforma laboral - Autoformacion

- Conecemento da responsabilidade penal das persoas xuridicas e nova normativa en proteccion de
datos.

Pilulas Formativas 14 de Novembro

A xornada de traballo tras a reforma laboral - Teleformacion de 18h a 20h
- Horario, horas extraordinarias, horas complementarias e descansos.

O acoso no ambito de traballo nun novo marco normativo laboral - Teleformacion

- Como previr e actuar ante este tipo de situacions e como xestionar denuncias de acoso laboral. 28 de Novembro
de 18h a 19h

Encontro Informal

Mastermind group sobre a Reforma Laboral -
Presencial

29 de Novembro
de 18h a 21h

22 h
en total

1
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Financiacion tradicional e https:/ /forms.gle/L2RAWh]dE9SIFTfy7
novas formas de financiamento

Formacions: 0os Mércores do 19 de
Outubro ao 2 de Novembro + xoves

Accions Formativas 3 de Outubro

Fontes de financiacion para PEMES e autonomos - Autoformacion
- Opcions de financiacion para as actuacions empresariais no sector privado e no publico, asi como
exemplos de actividades subvencionables

A estrutura da xestion financeira da empresa - Teleformacion

- Profundizacion na estrutura optima do balance e conta de resultados da empresa e ver a sua 19 de Outubro
composicion financeira para desenvolver estratexias de financiamento. de 18h a 21h
Como financiar proxectos de emprendemento social? - Autoformacion
- Analise das necesidades, instrumentos e recursos disponibles para o acceso a financiacion e
inversion de proxectos sociais.
Alternativas de financiacion e os seus custes - Autoformacion
- Ferramentas que permitan aos pequenos empresarios tomar decisions adecuadas en materia de
xestion financeira segundo a orixe dos recursos: financiacion interna e financiacion interna.
Como crear unha campana de crowdfunding paso a paso - Autoformacion
- Distintos modulos estruturados: deseno da campana, xestion da comunicacion, elaboracion do
contido, planificacion e execucion, obxectivos de recadacion, xeracion da comunidade de
compradores.
L e ()
Pilulas Formativas
Claves para o acceso a financiacion bancaria - Teleformacion G
- . . . L e Outubro
- Conecemento das claves para 0 acceso aos distintos produtos bancarios para a financiacion en de 18h 2 20h
@ a

funcion do seu destino e a sUa natureza.

Novas alternativas de financiacion existentes no mercado - Autoformacion

- Distintas fontes e alternativas de financiacion presentes no mercado, identificacion da que mais se
adapta a cada tipo de proxecto e fase de desenvolvemento: tanto proxectos emprendedores coma
empresarials.

O crowdfunding como fonte de financiacion - Teleformacion
- Profundizacion no concepto de crowdfunding, no seu funcionamento como unha forma de
financiacion alternativa e viable, analise das distintas plataformas existentes.

2 de Novembro
de 18h a 20h

Encontro Informal

Mastermind group: Fontes de Financiacion, as
principais dificultades e alternativas - Presencial

3 de Novembro
de 18h a 21h

33 h
en total
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https://forms.gle/L2RAwhJdE9SrFTfy7

Formulario

Ferramentas de de Inscricion
Xesltié n e m p resa rial https://forms.gle/ L2RAwWhJdE9SrFTfy7

Formacions: 0s Xoves do 20 de
Outubro ao 10 de Novembro

Accions Formativas

Tecnicas de negociacion - Autoformacion
- A natureza da negociacion e as suas fases, a negociacion competitiva e colaborativa e as suas
estratexias.

Negociacion efectiva: como enfocar o proceso e as estratexias mais efectivas - Teleformacion
- Profundizacion nas estratexias de negocio mais efectivas segundo o contexto ao que nos
enfrontemos.

Dirixir e comunicar eficazmente - Autoformacion
- O papel do liderado, os distintos estilos e a xestion directiva para potenciar a motivacion da
equipa.

Liderado participativo - Teleformacion
- Profundizacion no concepto, comunicacion para a xestion de equipos de alto rendemento.

A creacion de estratexias competitivas - Autoformacion
- Analise dos componentes da estratexia, identificacion das actividades que xeran valor e tipos de
estratexias.

Como desenar unha experiencia de empregado/a exitosa - Autoformacion
- Como Implantar un modelo de experiencia de empregado axeitado para conseguir equipos
comprometidos.

A experiencia de empregado: cando a clientela é interna - Teleformacion
- As relacions clave entre persoa empregada e organizacion para mellorar a experiencia e a xestion
de persoas.

Pilulas Formativas

Ferramentas dixitais de xestion empresarial. Nivel basico - Autoformacion
- Conecemento das distintas ferramentas dixitais basicas e gratuitas para optimizar a xestion dunha PEME.

Ferramentas dixitais de xestion empresarial. Nivel avanzado - Autoformacion
- Analise das distintas ferramentas dixitais para a xestion eficiente da empresa a nivel avanzado.

Encontro Informal

Mastermind group sobre as Ferramentas de Xestion 1
Empresarial - Presencial
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https://forms.gle/L2RAwhJdE9SrFTfy7

Economia Circular: gttt -;,j,;",_.
O po rtu N id ad eS d e https://forms.gle/L2RAwWhJdE9SIFTfy7

negocio e aforros para a ormacions: 3.6 17 ¢
31 de Outubro
empresa

Formulario

A economia circular, unha oportunidade para o cambio nas organizacions- Teleformacion
- Analise das oportunidades economicas e de mellora de competitividade que ofrece a economia
circular.

Estratexias para a transicion empresarial cara a economia circular - Autoformacion
- Conecemento das distintas estratexias e boas practicas a nivel sectorial para o deseno e posta en
marcha da circularidade no modelo empresarial.

Sustentabilidade na empresa, aplicacion practica nas PEMES e MICROPEMES - Autoformacion
- Profundizacion na sustentabilidade corporativa a través do autodiagnostico, as vantaxes e beneficios
da sUa incorporacion e a creacion de valor compartido.

Liderado sustentable: mais ala da Responsabilidade Social Corporativa - Autoformacion
- O novo enfoque na Responsabilidade Social Corporativa e Integracion do concepto de
sustentabilidade como peza clave na axenda empresarial.

Analise do Ciclo de Vida- Autoformacion
- Conecemento do novo enfoque do Ciclo de Vida para introducir practicas baseadas na economia
circular.

Marketing verde como xerador de valor- Teleformacion
- A sustentabilidade como xerador de valor para o negocio. Elaboracion dunha estratexia de
comunicacion axeitada en base a economia circular.

Circularizar o noso modelo de negocio- Presencial
- Analise, a traves da ferramenta ECOCANVAS, para a incorporacion de practicas circulares nas distintas
areas do negocio.

Mastermind group sobre Economia Circular- Presencial

!

28 h
en total
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Accions Formativas

Contabilidade Basica: introducion e conceptos clave - Autoformacion
- Familiarizacion con conceptos clave da contabilidade e aplicacion, normativa e proceso contable.

O proceso contable - Autoformacion
- Profundizacion no proceso contable: identificacion dos feitos contables, analise dos libros e axustes.

Analise economico-financeiro - Autoformacion
- Estudo dos ratios financeiros e economicos, fluxos de tesouraria e equilibrio financeiro.

Xestion economico-financeira da PEME e MICROPEME - Teleformacion
- Sesion teorico-practica sobre os principais estados economicos e analise: balance e conta de
resultados.

Calculo Financeiro - Autoformacion
- Estudo de conceptos: capitalizacion, intereses simples e compostos, o valor actual e os descontos
financeiros.

A xestion da tesouraria nas PEMES e MICROPEMES - Autoformacion
- Profundizacion en conceptos: tesouraria, necesidades da empresa, xestion da liquidez, ratios e
Indicadores.

A xestion de compras nas PEMES e MICROPEMES - Autoformacion
- Mellora da xestion de compras tendo en conta os aspectos financeiros e descontos. Elaboracion do
plan de compras para a correcta seleccion de proveedores, negociacion e control dos mesmos.

Analise de proxectos de inversion - Autoformacion
- Analise de fluxos de caixa e os distintos criterios para a seleccion de proxectos de inversion.
Presentacion das distintas técnicas mediante un caso practica.

Pilulas Formativas

Caso practico, a analise do proceso contable - Autoformacion
- Mostra de como se prepararian as contas anuais na empresa, reflectindo o
proceso contable completo.

Formas de financiacion da PEME e MICROPEME - Teleformacion
- Conecemento dos aspectos a valorar na PEME a hora de buscar recursos 8
financeiros, analise das distintas alternativas: renting, anticipos, creditos,
factoring, confirming...

27 h
en total
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Formulario

Boas practicas de inscricion
en materia de ttps:/ /forms.gle/ L2RAWhIAESSTFTRy7
CO“Ci liaCién Formacions:; os Martes do 27 de

Setembro ao 11 de Qutubro +
Xoves 13 de Outubro

Conceptos clave e ambitos da conciliacion- Autoformacion
- Analise do concepto de conciliacion e 0s seus ambitos.

Boas practicas en materia de conciliacion da vida persoal, familiar e laboral nas
empresas - Teleformacion
- ldentificar as distintas medidas de conciliacion aplicables no mundo actual.

Impacto das medidas de conciliacion no persoal laboral e no eido empresarial -
Teleformacion
- Conecemento e evaluacion do impacto xerado polas medidas de conciliacion en
diversos casos.

Estratexias de conciliacion para mellorar a marca empregadora- Teleformacion
- Como atraer e reter talento a través da conciliacion persoal, familiar e laboral.

Mastermind group sobre Boas Practicas en materia de
Conciliacion- Presencial

I
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Dixitalizacion Inscricion ey

https://forms.gle/L2RAWh)dE9SIFTfy7

Accions Formativas
Formacions: os Martes do 4 ao

Uso das Redes Sociais para posicionar a organizacion - Autoformacion 25 de Outubro + Xoves 27 de
- Profundizacion en cada unha das redes sociais e analise das estratexias mais O ytubro
efectivas para mellorar o posicionamiento online da organizacion e as vendas.

A dixitalizacion da organizacion - Teleformacion
- Creacion dunha estratexia de dixitalizacion da organizacion (interna e externa) a través da analise de 4 de Outubro
distintas ferramentas para cada area da empresa. de 18h a 21h

Como crear unha paxina de venda online - Autoformacion
- Funcionamento da arquitectura web, profundizacion nos pasos para o correcto deseno e xestion,
presentacion de distintas ferramentas para levala a cabo.

Marketing online e posicionamento en internet - Teleformacion 11 de Outubro
- Analise das distintas estratexias de posicionamento online para mellorar a competitividade dixital. de 18h a 21h

Claves para a dixitalizacion do comercio minorista - Autoformacion
- Mercado e ecosistema dixital, os distintos canais disponibles, deseno da experiencia online do
cliente.

Ferramentas online para a eficiencia do negocio - Autoformacion
- Analise da xestion empresarial en clave dixital para comercios minoristas, analitica dixital para
estudo da audiencia e plataformas de estudo de mercado.

Desenar a estratexia de Marketing Digital paso a paso - Autoformacion
- Aprendizaxe da planificacion, execucion, medicion e analise da estratexia de marketing dixital.

Pilula Formativa

Ferramentas para monitorizacion online- Teleformacion 18 de Outubro
- Conecemento das principais ferramentas existentes para monitorizar buscas de noticias, palabras 'de 18h a 20h
clave, xestion e analise de RRSS e analise da competencia online.

Obradoiro Practico

Obradoiro sobre o Digital Business Journey - Presencial

- Deseno dunha politica dixital introducindo distintas ferramentas dixitais no 25 de Outubro
negocio en base ao camino e interaccions da clientela co mesmo. Traballarase coa de 17h a 21h
ferramenta de deseno Digital Business.

Encontro Informal 27 de Outubro
Mastermind group sobre Dixitalizacion - Presencial | de18ha 21h

kl ll
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Formulario

COmerCializaCién de Inscricion

https:/ /forms.gle/ L2RAWh]dEQSrFTfy7

Accions Formativas

Novas tecnicas de venda baseadas na neurociencia: Neurovendas - Formacions: Luns 24 de Outubro +

Autoformacion Martes 29 de Novembro + Xoves do 2
- Introduccion as estratexias e ferramentas mais novidosas en relacion ao a0 30 de Novembro
mundo da venda e o marketing baseadas na esencia da toma de decisions.

Neurovendas: vender mais con técnicas da neurociencia- Teleformacion

e .. > . : 24 de Outubro
- Profundizacion nas tecnicas de Neurovendas e construcion da mensaxe da comunicacion efectiva.
de 18h a 21h
DISC aplicado a venda - Autoformacion
- Introducion a ferramenta DISC para conecer distintos perfis dos clientes e asi adaptar a comunicacion.
Como potenciar a venda segundo o perfil de cliente DISC - Teleformacion 2 de Novembro
- Profundizacion na ferramenta DISC para identificar os 4 perfis de clientes e elaborar estratexias. de 18h a 21h

O proceso da actividade comercial - Autoformacion
- Organizacion da carteira de clientes. Clasificacion, estrutura e planificacion de visitas comercials.

O cliente e 0 seu comportamento- Autoformacion
- Clasificacion da tipoloxia de clientes segundo os seus mobiles de compra. Método ABC.

O Customer Journey para a mellora da experiencia de cliente - Autoformacion
- Estudo da experiencia do cliente ao longo do ciclo de vida para mellorar a competitividade da organizacion.

O deseno da rede comercial e a fixacion de obxectivos - Autoformacion
- Organizacion das vendas e estruturacion do departamento comercial de forma efectiva.

Customer Validation - Autoformacion
- Deseno dunha folla de ruta de venda dende o analise de distintos campos: segmentos, clientes, estratexias...

A venda online e as estratexias dixitais - Teleformacion
- Profundizacion nos distintos canais de venda online e deseno de estratexias dixitais para a
mellora das vendas.

29 de Novembro
de 18h a 21h

Pilulas Formativas

A diferenciacion como motor de vendas: propostas de valor unicas - Teleformacion
- Creacion dunha proposta de valor innovadora e diferencial como formula para
posicionarse no mercado.

23 de Novembro
de 18h a 20h

A politica de fixacion de prezos - Autoformacion
- Deseno dunha correcta fixacion de prezos, técnicas de rendibilidade.

Obradoiros Practicos 9 de Novembro
Mapa de empatia, ponernos na pel da clientela - Presencial de 177h a 21h

16 de Novembro

Mellorar as vendas a traves da experiencia de cliente - Presencial de 17h a 21h

Encontro informal
: e - 30de Novembro
Mastermind group sobre comercializacion - Presencial  4e18h a 21h

!
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https://forms.gle/L2RAwhJdE9SrFTfy7
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Formulario

Innovacion

en comercializacion de
. Formacions: os Martes e
prod utos e servizos Xoves do 15 ao 24 de
. Novembro
culturais

. e
de Inscricion P

https://forms.gle/L2RAwWhJdESSrFTfy7

A industria cultural, tendencias e oportunidades - Autoformacion
- Aproximacion ao cambio de paradigma e tendencias no sector cultural, analise de
oportunidades.

A proposta de valor cultural dende o enfoque Customer Centric - Autoformacion
- Analise e deseno dunha proposta de valor innovadora para o cliente cultural.

Novas vias de comercializacion de produtos e servizos culturais - Teleformacion
- Profundizacion na innovacion e deseno de canais de comercializacion de produtos e servizos
culturais.

A transformacion dixital das industrias culturais: novas vias de comercializacion - Autoformacion
- Analise de novas vias comerciais e de casos de exito de aplicacion dixital a produtos e servizos
culturais.

A cooperacion empresarial nas industrias culturais - Teleformacion
- Analise da cooperacion empresarial na industria cultural como creadora de valor para o deseno
dunha oferta variada e competitiva.

Deseno de estratexias comerciais para produtos e servizos culturais - Presencial
- Novas vias de comercializacion e distribucion de produtos e servizos culturais a traves de
metodoloxias baseadas na creatividade.

Mastermind group sobre a industria cultural e as novas
vias de comercializacion - Presencial

H
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https:/ /forms.gle/L2RAWh]dE9SIFTfy7

Formacions: os Martes do
18 de OQutubro ao 22 de

Novembro
Nocions basicas sobre a xestion de conflitos con perspectiva de xénero - Autoformacion
- Conecemento das distintas fases e tipos de conflito.
.. : : ) > 18 de Outubro
A xestion de conflitos dende unha perspectiva de xénero - Teleformacion
> . . : : de 18h a 21h
- Transformacion dos conflitos en oportunidades de aprendizaxe e no crecemento da confianza.
A negociacion e o metodo Harvard dende unha perspectiva de xénero - Autoformacion
- Uso do método Harvard para construir acordos a partir de preguntas e non de afirmacions
logrando negociacions exitosas.
O prczceso de negouau‘or-l |gual|fcar|o - Teleforrr.]ac.@n - 25 de Outubro
- Conecemento dos distintos tipos de negociacion e das ferramentas que contribuen a unha de 18h a 21h
comunicacion mais efectiva.
O modelo de liderado participativo como ferramenta de empoderamento - Autoformacion
- Un novo modelo de liderado que contribue a un aumento da motivacion intrinseca, implicacion e
responsabilidade do equipo.
O traballo en equipo igualitario - Teleformacion 8 de Novembro
- Manexo das tecnicas para xestionar equipos que contemplen a igualdade de xénero. de 18h a 21h

Os plans de igualdade - Teleformacion 15 de Novembro
- Profundizacion no concepto, contido minimo e normativa reguladora dos plans de igualdade. de 18h a 21h

A xestion de conflitos no eido empresarial - Presencial

- Actividade que ten como obxectivo ofrecer unha vision do conflito como unha
oportunidade para o crecemento do equipo, dende un liderado participativo
que contemple a igualdade de xenero.

22 de Novembro
de 17h a 21h
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Formacions: Mercores 28 de
Setembro e 5 de Qutubro

e transferencia tecnoloxica na
empresa aplicadas ao modelo de
negocio

A innovacion como factor clave da competitividade - Autoformacion
- Posta en valor da xestion da innovacion empresarial, 0s seus procesos e indicadores, e as distintas
formas de innovacion existentes.

Xestion de procesos de innovacion na organizacion - Autoformacion
- Profundizacion nos factores de innovacion empresarial, o estimulo do pensamento innovador e a
cultura da innovacion na empresa, asi como a planificacion e evaluacion de proxectos de innovacion.

A xgstlon dgllnnovauon e a transfe.renaa.tecnoloxma - Telefo.rmamon | o 28 de Setembro
- A innovacion como factor clave diferencial da empresa, analise da transferencia tecnoloxica dentro de 18h a 21h
dos dous modelos de negocio nas distintas etapas do proceso de innovacion.

Lanzamento e promocion de produtos innovadores - Autoformacion

- Conecemento do enfoque comercial e de marketing cando se lanzan produtos ao mercado con
caracter innovador, dende a perspectiva de produto/servizo e dende a perspectiva de innovacion
disruptiva.

A metodoloxia da innovacion - Autoformacion
- Analise das tendencias e demandas de mercado, os atributos de creacion de valor no cliente e o
binomio ideas-innovacion.

Mastermind group sobre Innovacion e Transferencia 3 de Outubro
Tecnoloxica - Presencial de 18h a 21h

25 h
en total
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